Portrait

Il a exercé de nombreux
meétiers, et vient de trouver
sa voie nouvelle en méme
temps qu’un produit
innovant, qu’il présente
avec enthousiasme.

Et le gérant nazairien
d’Océanis Fermetures
Composites, son
entreprise de distribution,
voit déja beaucoup plus
loin... Rencontre.

Gabriel DUBUISSON
et SES volets composites...

Coupe courte en brosse et débit rapide,
Gabriel DUBUISSON arpente son stand de la
Foire Internationale de Nantes d’un pas dé-
cidé, tout en rappelant, vite fait, son parcours
professionnel, pourtant alambiqué. Aprés un
CAP de métallier serrurier, le jeune homme
s’engage dans les troupes de Marine, qui le
font bourlinguer ici et 1a pendant 4 ans. Il
pose alors son sac a terre
et devient... ambulancier,
avant de créer en 1996 a
Tours, sa premiére entre-
prise, spécialisée dans le
transport de produits san-
guins. En 2000, il revend a
ses salariés - « C’était
usant, 7 jours sur 7 ! Vraiment trop
contraignant ! » - et se mue en vendeur de
cuisines en Maine-et-Loire. C’est alors qu’il
rencontre un spécialiste des volets, avec le-
quel il réfléchit & la fabrication d’un nouveau

Aspect authentique
ET economies
d’énergie !

type de panneau composite d’aspect bois...
Finalement satisfait de ce matériaux - & base
de mousse de polyuréthane recouvert de
fibre de verre imitant les rainures du bois - le
dynamique “touche-a-tout” et son acolyte,
Fabrice RONGIER, créent en 1997 la société
Poly Habitat, pour la fabrication du produit,
décliné en volets aux qualités tres
innovantes.

Gabriel DUBUISSON prend
alors son baton de pélerin et
part & I'assaut des salons,
foires et marchés, vantant les
avantages de son volet com-
posite, réalisé sur mesure en
atelier.

« C’est un produit robuste, excellent iso-
lant thermique et phonique, donc écono-
mique ! » explique-t-il, I'ceil allumé par les
indéniables qualités du produit. « Et il est
aussi esthétique, avec un aspect bois fort
bien rendu, et sans entretien ! ». Et
lorsqu’on sait que I'achat de ces volets
donne droit & un crédit d’impét tant le coeffi-
cient d’isolation est bon, qui ne trouverait
alors son bonheur parmi les 180 teintes
disponibles...?

Les ventes décollent gentiment, et il devient
nécessaire de créer une seconde société,
pour la commercialisation, la réalisation des
finitions (installation des charniéres et acces-
soires) et la pose des volets chez les clients.
Océanis Fermetures Composites voit alors le
jour, en pays nazairien. « Nous posons envi-
ron 1000 m? de volets par an, a I'heure
actuelle, et souhaitons transférer rapide-

ment la partie finitions a Poly Habitat,
pour ne plus garder que la commerciali-
sation et la pose des volets », précise le
gérant, qui emploie aujourd’hui 4 salariés.
L’entreprise rayonne sur tout I'Ouest, pros-
pecte principalement aupres des profession-
nels, mais aimerait recentrer sa clientele en
direction des particuliers, laissant I'autre part
de marché a sa consceur. Jamais a cours
d’idées, et toujours avec un temps d’avance,
comme un bon chef d’entreprise, Gabriel
DUBUISSON songe déja a toutes les décli-
naisons possibles du panneau composite :
portails de jardin, portes de garage,
claustras... « Les prototypes sont en
cours, les choses se présentent bien ! ».
Alors, longue vie a Océanis, a I'image de ses
volets, garantis environ 90 ans...
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