Portrait

Casque de cheveux dorés, look branché mais
lunettes sérieuses, Emmanuelle DUPONT a pris
possession de son bureau tout neuf il y a peu.
Linstallation est donc encore plutét... dépouil-
|ée. Mais dans I'atelier voisin — une ancienne
salle de concert reconvertie, en plein centre de
Gros - son collegue et associé s’active sur un
utilitaire. Car le carnet de commandes com-
mence déja a se remplir...

Aprés une formation commerciale et un DE* de
technicien téléphonique, la jeune Emmanuelle
travaille dans la grande distribution, puis dans
le transport express et encore dans la collecte
et le traitement des déchets industriels, entre
Toulouse, Aix et Paris, avec méme une étape en
ltalie. Cette fille

d’artisan, plom-
bier-chauffagiste
du Sud-Loire a,
selon ses termes « toujours bossé ». « Je ré-
pondais aux petites annonces, tout simple-
ment ! » explique la sympathigue maman de
deux petits gargcons. Et c’est ainsi gu’elle atter-
rit un jour dans une agence nantaise d’aména-
gement d'utilitaires. « J’ai d’abord travaillé
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Le marché est la

La jeune femme n’est jamais restée sans
travail. D’un job a l'autre, saisissant
chaque opportunité sur sa route, elle
vient de créer la société AVIP, une entre-
prise d’'aménagement de véhicules ate-
liers et utilitaires a Nantes. Et entend bien
se faire sa petite place au soleil...

dans le commercial, puis j’ai assumé la ges-
tion de I'agence, incluant le recrutement et
I'encadrement de I’équipe, les approvision-
nements... » précise-t-elle. Un passage trés
formateur, donc, pour la future gérante de so-
ciété. Quatre ans plus tard, la voici a son
compte, avec le soutien de ses pére et époux,
associée avec un technicien, salarié comme
elle.

L’EXCLUSIVITE D’UNE GAMME
D’AMENAGEMENTS
METALLIQUES

Juste installés, donc, les deux compeéres sont a
'ouvrage. Marc, le technicien, est a I'atelier,
Emmanuelle gére la boutique et surtout
démarche a gogo. « Nous avons pour objectif
de devenir le premier distributeur d‘aména-
gements métal, avec une prestation globale :
I'équipement intérieur et extérieur », reprend
la gérante, enthousiaste. Aujourd’hui, la notion
de sécurité est bien mieux prise en compte,
dans le monde du travail. La est notre atout,
car les aménagements traditionnels en bois
ne sont pas certifiés "crash test". Le métal,
si !'» . D'ou I'exclusivité de la distribution des
aménagements Sortimo, qu'Emmanuelle s’ap-
pligue a "vendre" avec ardeur. AVIP travaille

avec les concessionnaires automobiles, les

entreprises de maintenance, de méca-

nique générale, les artisans ou encore le

réseau des télécoms, la DDE et les collec-
tivités. «Le marché est la, méme si le secteur
de 'automobile souffre actuellement. Il y a
par ici peu d’acteurs dans cette niche, c’est
le moment d’en profiter ! » conclut-elle, tres
déterminée. Et pour y parvenir, tous les moyens
sont bons, de I'écumage des pages jaunes au
relevé des coordonnées des véhicules utilitaires

Emmanuelle DUPONT, 12 touche-a-tout "tombée"
dans 'aménagement de véhicules...

rencontrés dans les bouchons nantais aux
heures de pointe... Ensuite, le démarchage
téléphonique est parfaitement dans les cordes
de la jeune femme, qui en vécdt, dans une autre
vie.

C.FD.

Société AVIP,

>Aménagement de Véhicules
Industriels et Professionnels

4 impasse de Belgique

44331 Nantes cedex 3

Tél. 02 28 23 00 90 / 06 10 246 246
contact.avip@orange.fr

>SARL, créée en 2009

>4 associés >2 salariés

>Clienteéle : travaux publics,
collectivités, artisans, particuliers...
>Rayon d’intervention :
Loire-Atlantique, pour le moment...
>Codt moyen d’un aménagement sur
mesure : de 2500 a 9 000 <, selon les
demandes.

>Chiffre d’affaires prévisionnel 2009 :
400 000 €, avec une progression de 25
a 30% par an sur les trois prochaines
années.
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