Portrait

Encore un artisan au parcours aty-
pique ! Pascal Boutillier a d’abord
travaillé dans P'immobilier, puis
dans la peinture industrielle, avant
de suivre une formation de cor-
donnier. Il est aujourd’hui installé
a son compte dans la zone com-
merciale de la Chapelle-Basse-
Mer. Avec bonheur.

p

Pascal BOUTILLIER, le multiservices du Vignoble

La boutique est ouverte, le maitre des lieux sem-
ble absent... On crie sa présence, et le voici sou-
dain, poignée de main cordiale et allure
distinguée. C’est que la confiance regne, dans
cette petite zone commerciale du
Vignoble. Et les gens sont cool.
Comme Pascal Boutillier, qui vire-
volte, a l'aise dans sa petite
échoppe, du coin dédié aux
plagues d’'immatriculation minute
a celui des chaussures ou encore au coin impri-
merie. « Il faut se diversifier pour s’en sortir,

Il faut se diversifier pour
s'en sortir!

explique-t-il, en embrassant du regard I'ensem-
ble de sa boutique. La cordonnerie représente
aujourd’hui moins de la moitié de mon chiffre ! »
Natif de la Somme, ce quinqua a fait des études
classiques, avant
de bosser une
dizaine d’années
dans I'immobilier.
Et puis il est de-
venu commercial
dans la peinture industrielle et la décoration, par
relation. Déja se dessine le portrait d’un homme
entreprenant, décidé a multiplier les expériences
amesure qu’elles se présentent... Et justement,
3 ans plus tard, Pascal se voit proposer par une
grosse chaine une formation de cordonnier en
interne. « La contrainte de la route me pesait,
J’avais envie de changer de job, de passer plus
de temps avec ma famille... » Sa société I'en-
voie sur divers postes, dans I'Est de la France,
toujours. De suite, le néo-cordonnier, bricoleur
de nature, aime le contact avec la clientele, la di-
versité des taches, I'aspect manuel de la répa-
ration et son coté valorisant.

« Réparer, remettre a neuf, rendre un travail
propre et bien fait a son client, c’est trés satis-
faisant ! »

9> UN JOB PRENANT MAIS SATISFAISANT !

Muté en Pays de Loire, Pascal installe sa petite
famille a la campagne, du cété d’Abbaretz. Mais
bien qu'il soit tres satisfait de son sort - il bosse
en zone commerciale d’Orvault pendant 7 ans -
I'artisan a envie de se mettre a son compte, pour
un peu plus de stabilité et de calme. Iy a 3 ans,
il trouve une affaire a vendre dans la zone du Val
Fleuri, et vogue la galere | Content de son choix,
Pascal chérit le fait d’étre autonome, aux com-
mandes de son affaire, pourtant bien prenante -
6 jours sur 7, zone commerciale oblige ! -. Il s’est
bien diversifié, pour ne pas patir de la cyclicité
de la cordonnerie : plagues d’immatriculation,

clés minute, imprimerie, tampons, gravure, vente
de produits divers...
Le nez sur son établi, tout en révant a son pro-
chain dimanche de balade avec ses 3 filles, et
en écoutant d’une oreille « les Grosses Tétes » a
la radio, le cordonnier songe peut-étre a ne pas
en rester la... Qui sait ? Une relation, une op-
portunité, une chance a saisir, et la roue pourrait
encore tourner... ?

C.FD.

Carte de visite...

Cordonnerie Multiservices
du Vignoble

EURL créée en 2008.

Clientele : variée, du Vignoble jusqu’au
Maine et Loire voisin.

CA =40 % en cordonnerie ; 20 % vente
de produits ; 40 % services rapides
annexes
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